CONTENT
MARKETING

O CONTENT MARKETING E IMPORTANTE?

Os Clientes B2B completam 70% do
processo de tomada de decisao
antes de contactarem um
representante de vendas.

Durante o processo de compra, cada
comprador passa até 1/3 do seu
tempo a pesquisar online

E MUITOS OUTROS COMO

PODCASTS, SOCIAL
MEDIA, EBOOKS,

INFOGRAFICOS OU
WHITE PAPERS

Empresas que utilizam a As empresas B2B com
Metodologia Inbound processos de geracao de
Marketing podem gerar leads qualificados tém
até 126% mais leads do mais 133% de receita do
que as que nao o fazem que as restantes

126% 133%

76% das empresas
utilizam Automacao de
Marketing. Do que nao

< usam, 26% planeiam
investir nesta ferramenta

16%
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